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Présentation de l'éditeur
COMMENT VENDRE DE L'IMMOBILIER DE PRESTIGE est un ouvrage de 66 pages qui vous donne la
clé, le mode d'emploi pour vendre des produits immobiliers de très haut de gamme, pouvant atteindre
plusieurs dizaines de millions d'euros.
C'est un ouvrage dédié à tous ceux qui ont une bonne expérience des transactions immobilières.
Il est susceptible d'intéresser également une très large tranche de lecteurs, en raison de son originalité et des
informations qu'on peut y trouver.
C'est un livre exceptionnel et unique, qui suscitera sans doute bien des vocations !

Claude HAJOS a également écrit :
formation commerciale gagnante pour agent, négociateurs et mandataires en immobilier
formation pratique promoteur immobilier
formation commerciale pratique pour conseillers en gestion de patrimoine indépendants
les erreurs commises par tous les professionnels de l'immobilier
les erreurs commises par tous les vendeurs d'un bien immobilier
les erreurs commises par tous les acheteurs d'un bien immobilier
comment bien choisir son réseau de mandataires en immobilier
comment créer sa propre agence immobilière
comment vendre de l'immobilier de prestige
peut-on faire l'acquisition de plusieurs bien immobiliers avec zéro euro d'apport
quatre méthodes pour booster votre activité de conseil en gestion de patrimoine indépendant
promoteur immobilier : avantages et inconvénients
agent immobilier : avantages et inconvénients
conseil en gestion de patrimoine : avantages et inconvénients
La vente en VEFA (vente en l'état futur d'achèvement)
Et retrouvez toutes mes nouveautés sur mon blog http://immo-concept-strategie.fr/ Présentation de l'éditeur
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